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a Qual é la percentuale di export sul totale
aziendale e in quali Paesi si concentra la
vostra attivita?

1l nostro export vale per circa il 60% della nostra
produzione totale e si concentra soprattutto negli
Stati Uniti, in Australia, in Giappone e chiaramente
del vecchio continente (esportiamo in piu di 40 Pae-
si al mondo)

e Cosa é cambiato e come stanno andando le
esportazioni dopo i lockdown?

Fortunatamente con la riapertura dei vari mercati
sono ripartite anche le esportazioni supportate da
tanta nuova energia e voglia di ripartire. Contempo-
raneamente sono sorte nuove problematiche nel re-
perire materia prima per packaging con relativo au-
mento dei prezzi e costi di trasporto impressionanti,
il tutto condito con la mancanza di disponibilita di
trasporto marittimo in particolare direzione Stati
Uniti.

Come pensate che il sistema vino debba
ripartire?

Il sistema vino [talia deve rinnovarsi totalmente, ab-
biamo una fortuna in mano e non la sappiamo co-
gliere appieno. Imperativo snellire il sistema buro-
cratico. Valorizzare i nostri prodotti, promuovere il
vigneto [talia uniti e non in ordine sparso, assieme
potremmo avere una potenza di fuoco enorme e fare
un salto di qualitd. Io personalmente credo nelle
nuove generazioni, piu curiose e con mentalita pit
globale e aperta.

Come sono biati l'atteggi to e
T'interesse dei consumatori stranieri nei
confronti del vino italiano?

1l cliente estero sta focalizzando sempre di pin l'at-
tenzione su prodotti di media /alta gamma con un
buon rapporto qualita prezzo e su aziende struttura-
te per l'export che possano fornire servizi e supporto
marketing /promozione a 360°. Altro aspetto salien-
te ¢ il tema della sostenibilita che ci sta avvicinando
ai nuovi orizzonti della ricerca italiana ed estera sul
tema vino ma non solo, strategia aziendale che spo-
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siamo da sempre e oggi diventa un requisito che fala
differenza e raccoglie un forte riscontro

° Ci racconti un aneddoto legato alle sue
esperienze all'estero.

Circa dieci anni fa mi ritrovo nel nord della Cina,
precisamente a Tianjin, dove la lingua inglese é poco
usata. Cerco di chiedere qualche informazione dove
poter cenare, magari di qualita, ma stava diventando
un’impresa farsi capire. Ad un certo punto una per-
sona cinese mi chiede in italiano da dove venissi. Ri-
spondo “Italia”. Nuova domanda “da che parte e cit-
ta", Per tirarla corta questa persona aveva vissuto
per diversi anni a qualche km da casa mia. Finale: ¢
diventato un nostro importatore.
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